101راه برای فروش آسان
علیرضا غفاری
9-هنر خوب شنیدن را بیاموزید. هوشمندانه شنیدن شرط اول فروش صحیح و موفق است. بی صبرانه منتظر رسیدن نوبتتان جهت ایراد سخنرانی غرا و دلنشین در مورد محصول یا قابلیت های خودتان نباشید.

10-سعی نکنیدپیشاپیش جواب سوالات احتمالی مشتری رابدهید،حتی بهتراست جواب سوالات رابه بررسی بیشترموکول نمایید.البته به کندذهنی ونادانی نیزتظاهر نکنید.

11-هرشغلی آفتی دارد، آفت فروش؛ هم عجله است و غرور؛ عجله برای عقد قرارداد و غرور برای اولین موفقیت ها.

12- برخلاف دیگران توصیه می کنم تا می
توانید به مشتری اعتماد کنید، البته جایی که ارزش اعتماد شما حفظ شود، تفاوت زیرکی را با ترس دریابید.

13- فروش؛ لذت بخش است و شما هنگامی طعم این شادی را خواهید چشید که خرید از شما نیز شادی بخش باشد، آنگاه این فرآیند ادامه می یابد.

14- مسن ترها روش های مدرن فروش را زیر سوال می برند و جوان ترها و تحصیل کرده ها عملکرد بازاریان سنتی را به باد انتقاد می گیرند،اما الفبای فروش یکی است واولین حرف آن" رضایت مشتری" است.
15-در انتخاب روش فروش؛ از رهبر و پیشرو بازاری که درآن فعالیت می کنید، تقلید نکنید، هرگز تقلید نکنید؛ چراکه در هر حال و در عین موفقیت کامل یک دنباله رو هستید. آیا شمااز یک دنباله روخرید میکنید؟

16-برای فروش موفق؛ بدقولی ممنوع! 
انتخاب زمان با مطالعه قبلی و مدیریت زمان 
جهت تحویل سفارش ها یا اتمام پروژه هایی که متعهد شده اید؛ اولین سابقه مثبت وتبلیغ مستقیم رابرای شما رقم خواهدزد.این فرصت راازدست ندهید.

17-به هردلیل اگربدقولی کردیدبه دروغگویی متوسل نشوید؛این سقوط ازچاله به چاه است.

18-اولین ملاقات با مشتری را فقط به شنیدن نیازها و نقطه نظرات او اختصاص دهید و دومین جلسه را جهت ارائه راه حل و امکانات خود تعیین نمایید و بدین ترتیب ارزشی را که برای گفته های جلسه اول قائل شده اید، نشان دهید.

صدرا در مسیر توسعه
تیم کوچک اما پر تلاش طراحی و تولید قطعات برقی اینبار هم خبری خوش برای ما داشت.
رله فن صدرا ویژه خودروی پژو 405 تمامی تستهای لازم را با موفقیت پشت سر گذاشت و ضمنا مشکل نصب نیز بدون هزینه های قالب سازی و سرمایه گذاری زیاد با یک ابتکار ساده حل شد . 
حالا قطعات برقی صدرا که همگی دارای یک سال ضمانت ورانتی (تعویض رایگان) هستند به 4 نوع رسید . 
ما به همکاران تولید خسته نباشید می گوییم . 
               روابط عمومی







پذیرش نمایندگی استانی





شرکت صدرا 





صنعت سدید 





جهت تکمیل 





شبکه توزیع 





سراسری خود 





نماینده فعال 





می پذیرد.
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